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OPIS PROGRAMU KSZTALCENIA
W SZKOLE DOKTORSKIEJ UNIWERSYTETU KAZIMIERZA WIELKIEGO

OPIS PRZEDMIOTU

Nazwa przedmiotu

Wspolpraca nauki/sztuki z podmiotami spoleczno-gospodarczymi

Typ zajec przedmiot specjalistyczny

Dziedzina nauk nauki humanistyczne/dziedzina sztuki
Dyscyplina nauki literaturoznawstwo/sztuki muzyczne

Rok akademicki 2023/2024

Tytul /stopien naukowy

Imi¢ i nazwisko dr inz. Dariusz Mikolajewski, prof. uczelni

prowadzacego przedmiot

Liczba godzin dydaktycznych |15

Forma zaje¢ dydaktycznych | éwiczenia

Rygor zaliczenia zaliczenie z oceng

Jezyk wyktadowy polski

naukowej(SD-W®6)

e zna i rozumie ekonomiczne, prawne, etyczne i inne istotne uwarunkowania dziatalnosci

Ramowe efekty |e znairozumie podstawowe zasady transferu wiedzy do sfery gospodarczej i spotecznej oraz
uczenia sie komercjalizacji wynikow dziatalno$ci naukowej i know-how zwigzanego z tymi wynikami

(8 PRK) (SD-W7)

U3)

e potrafi transferowa¢ wyniki dziatalno$ci naukowej do sfery gospodarczej i spotecznej (SD-

e jest gotow do myslenia i dziatania w sposob przedsigbiorczy (SD-K6)

SZCZEGOLOWY OPIS ZAJEC

Szczegoblowe efekty uczenia sie¢

Metody weryfikacji efektow uczenia si¢

W1: Doktorant zna i rozumie ekonomiczne, prawne, etyczne i spo-
teczne uwarunkowania dziatalnos$ci naukowej i uprawiania sztuki na
uniwersytecie szerokoprofilowym.

W2: Doktorant zna i rozumie podstawowe zasady transferu wiedzy
do sfery gospodarczej i spotecznej oraz komercjalizacji wynikow
dziatalnosci naukowej i know-how zwigzanego z tymi wynikami, a
takze ochrony praw autorskich do utworéw muzycznych.

U1: Doktorant potrafi zaplanowa¢ transfer wynikow dziatalnosci na-
ukowej do sfery gospodarczej i spotecznej oraz kreatywnie realizo-
wac ww. plan.

K1: Doktorant umie dostrzec potencjat komercjalizacyjny
dzieta/utworu, wyceni¢ go oraz dziata¢ w sposob przedsiebiorczy.

Poprawne wykonanie i przedstawienie
przez doktoranta:
e Lean Canvas
e Kosztorysu wg uktadu kalkulacji
e Prezentacji wg uktadu z komitetu
inwestycyjnego (maks. 10 slajdow)

TRESCI PROGRAMOWE REALIZOWANE PODCZAS ZAJEC

Zajecia 1:

1. Kulturotwdrcza rola uniwersytetu szerokoprofilowego we wspotpracy z otoczeniem spoteczno-

gospodarczym.

2. Miejsce 1 zadania komercjalizacji wynikow badan naukowych, pracowniczych rezultatow
tworczych (w tym praw autorskich w obszarze sztuki) na uniwersytecie szerokoprofilowym.




3. Komercjalizacja wynikéw badan naukowych , pracowniczych rezultatow tworczych (w tym praw
autorskich w obszarze sztuki) w $wietle ustawy 2.0 oraz regulacji uczelnianych.

4. Krajowe i regionalne inteligentne specjalizacje. Regionalny ekosystem innowacji. Ekosystem
innowacji UKW.

5. Podstawy zarzadzania projektami (PMI, Prince2, Agile/Scrum).

Zajecia 2:

6. Lean Canvas.

7. Badania zlecone.

8. Weczesne zrodla finansowania: granty przedwdrozeniowe, vouchery, bony na innowacje, granty
NCBIR, MNiSW i inne.

9. Ochrona wtasnosci intelektualnej. Wspotczesne zagrozenia dla whasnosci intelektualnej, w tym ze
strony sztucznej inteligencji.

10. Wycena wtasnosci intelektualne;.

Zajecia 3:

11. Analiza poréwnawcza optacalnosci komercjalizacji za pomocg udzielenia licencji oraz utworzenia
spotki spin-off.

12. Umowy o wspotpracy i konsorcja.

13. Poszukiwanie inwestora.

14. Elevator pitch — prezentacja rozwigzan.

15. Wystapienie przed komitetem inwestycyjnym — prezentacja projektéw wlasnych doktorantow.

Metody dydaktyczne Dyskusja, prezentacje multimedialne, analiza przypadkéw (case study)

i techniki ksztalcenia

Kryteria oceniania

Metoda zaliczenia: projekt dotyczacy komercjalizacji wynikow badan naukowych
z zakresu dyscypliny doktoranta.
Kryteria zaliczenia:
przygotowanie (50% oceny) i przedstawienie (50% oceny) projektu w uktadzie:
1. plan komercjalizacji (strategia i planowany model biznesowy;
2. marketing — analiza rynku, potrzeb nabywcow, polityki cenowej, promo-
cji pomystu; ryzyko;
analiza kosztow i prognozy sprzedazy;
zespol 1 jego kompetencije;
niezbgdne zasoby — rzeczowe, finansowe, ludzkie, niematerialne;
plany wdrozenia, rozwoju, utrzymania i dyfuzji, harmonogram dziatan.
Ocena dostateczna: poprawny model biznesowy,
Ocena dobra: poprawny model biznesowy i kosztorys,
Ocena bardzo dobra: poprawny model biznesowy, kosztorys i wystapienie przed
komitetem inwestycyjnym.
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Forma i warunki zaliczenia | Projekt koncowy dotyczacy komercjalizacji wynikow badan naukowych z za-
(forma weryfikacji efektow | kresu dyscypliny doktoranta (odpowiednio literaturoznawstwa lub sztuk muzycz-
uczenia sie) nych).
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